



最近在做一个测试：将同样的一篇日志分别发在我的微博、博客、朋友圈、QQ空间、人人网和我在其他论坛、分类信息注册的平台上，QQ空间的阅读量、评论数远远高于其他平台。正因为如此我帮朋友用QQ空间做了一个实际操作的推广案例，效果非常理想，拿出来和大家分享：

朋友是做茶叶生意的。我先申请了5个QQ号码，当然这些QQ号码都是十位数以上的，不过不用担心这个，其次是设置好自己的基本资料、头像，并且开通邮箱和空间。然后通过QQ群搜索找一些中年人相对聚集的群，例如：高尔夫球兴趣群、汽车爱好、70后群等；用每个QQ号码都加了超过10个以上的群，然后开始把群里每个人都加为自己的好友，基本上每个QQ号能加100多个好友，这样我就共有600左右的好友数量了。因为这些好友几乎都是我的潜在客户，所以这已经是一个很不错的数量了。

第二步，我通过搜索引擎找来几篇和茶叶种植、绿色生长、品茶识茶相关的文章，重新编辑成一片对爱好茶叶的人来说都有阅读价值的文章，然后再加上一个非常有吸引力的标题（这个非常重要，标题能直接吸引人们点击，关于如何为文章加标题建议直接去门户网站上看看那些文章的标题使用技巧），当然了在文章的最后以推荐的方式加上了朋友销售页面的链接，再配一张让人看了很舒服的图片。

第三步，后我在其中一个QQ的空间发布了这篇文章，然后用其他的号码来转发，需要注意在转发的时候一定要写上真是阅读后感受的文字。这些事情我大概用了4、5个小时的时间，其中用时最长的就是加好友的环节。再说一个技巧，在QQ系统设置→权限设置→个人资料里面可以对所有人屏蔽掉自己的Q龄，因为很多人在看到陌生人添加好友尤其是Q龄为0的人，会认为这是推销号码而拒绝添加的。

做完上上述这些后我就关掉了电脑去休息了。一直到第二天早上打开了产品页面的IP，有216个，因为这个页面在其他任何地方都没有做过推广所以可以肯定其中绝大部分都是从QQ空间来的。然后看了看那篇日志的阅读量在10000+，分享量200+。问了下朋友那个页面在一天左右的时间里共卖出了18盒茶叶，评价每盒茶叶的利润在几十元上下，这就是说我通过这篇日志在一天时间里赚了三四百元！而且我预计在以后得几天这个数字还会持续，甚至效果比第一天更好。

现在我来给大家分析一下这个推广的过程。QQ空间属于强联系，活跃度高的平台，保守预计600个左右的好友中有一半看到了这篇文章的标题，其中又有四分之三的人看完了这篇文章，再然后又有三分之一的人将这篇日志转发或分享了出去。这样算下来我的好友中有80位左右的人分享了这篇日志，然后他们的好友看到后继续分享，形成了可持续的循环。毕竟现在网上买茶叶的人还是很多的，在我那篇文章发送后10天的时间里，这篇日志每天都会为茶叶的销售页面带去很多流量。

好了关于用QQ做网络推广的技巧就分享到这里，因为平时并不是经常将自己的推广经验写出来分享，文中有不足之处欢迎大家指教。

PS：针对自己推广产品的实际情况，有针对性的选择适合自己的推广方法，或许就能达到事半功倍的效果。社会化营销体现的原来明显，从搜索引擎也能看出一
二。QQ或许对有些领域的营销比其他的方式更为有效果。


