



1、 淘宝店铺开业优惠方面推广
淘宝店铺开业初期，我们可以运用淘宝店铺已有的资源进行推广，外加一些外部推广。
	1、买就送
	每天可以设定前十位或更多的淘宝客户在购买我公司的产品时，收藏本店加1元可以送一小包我们的产品（这个可以根据自己的情况定）

	

	2、满额送
	客户如果在我司购买商品总购超过指定的额度并收藏本店可以外送一小包我们的产品。（这个可以根据自己的情况定：比如客户购满1000元，我们可以送价值50元的产品）

	

	3、指定额包邮或其它优惠
	客户在我司购买产品达指定额度可以包邮或其它相应的优惠。

	

	4、秒杀推广
	可以在我司所以产品当中选两到三款做秒杀用，这样可以最快提高我们的知名度，但也要限定时间，比如一款茶叶可以限制在2天内。

	


	以上推广方式我们可以做成广告促销的页面摆放在我公司淘宝商城首页，最好做成动画模式。

	5.淘宝商城官方活动
	在一定的时间内参加一些淘宝商城发布的广告和促销活动，这个可以让指定的小组成员来完成。

	

	6、会员制度
	（1）普通会员
单次消费满指定额度或月累计消费达3次以上，每次消费不低于188元。终身享受9.8折优惠。三月无消费者取消资格。成为普通会员后第二个月起，单月消费达158元或累计消费三次上，每次消费不低于128元，升级为VIP会员 。

（2）VIP会员：
单次消费满688元或单月累计消费达798元。终身享受8.8折优惠. 一月无消费者降为普通会员。成为VIP会员后第二个月起单月消费达588元, 或消费达3次以上，且每次消费达188元以上者，升级为钻石VIP会员。


	
	（3）黄金VIP会员：
单次消费满888元或单月累计消费达988元。终身享受8折优惠. 一月无消费者降为VIP会员。两月无消费者降级为普通会员。成为黄金VIP会员后第二个月起单月消费达688元, 或消费达3次以上，且每次消费达288元以上者，升级为钻石VIP会员。

	
	（4）钻石VIP会员：
同上，额度可以修改一下



	7、淘宝抵价券
	在我店铺购买商品时，可使用等值的抵价券购买
	店内可推出几种不同面值，以供买家选用

	8、搭配套餐
	1.将几种商品组合在一起设置成套餐来面向客户销售，通过促销套餐可以让买家一次性购买更多的商品，促进店铺成交量。
2.提升店铺销售业绩，提高店铺购买转化率，提升销售笔数，增加商品曝光力度，节约人力成本及其它成本。
	这个需要物流部分相互配合，增强我们的运转能力。

	9.友请链接
	我们可以在商城开铺前期让小组成员联系一些比较有影响力或相关商城或店铺，和他们进行友请链接交互，这样可以提高网站的流览量。
	

	10、淘宝客推广
	1、设定推广商品（公司可以选几款优秀产品供做淘宝客使用）
	

	
	2、设置比较优越的佣金比例：（公司根据自己情况而定）
	我们可以把我们的佣金前期暂时性的设置稍高一些（主要是公司定），对于淘宝客来说佣金高是比较吸引的一个特点。等这种方式帮我们积累一批客户后可以略减低一些，这样也不会影响到做淘宝客的质量。

	
	3、外加一些额外的奖励：对个别或一个团队的淘宝客们提供额外的一些奖励。
	

	
	4、我们可以挑选比较好的淘宝客做这项工作。联系一些淘宝网外部做淘宝客的网站，可以和他们做一些合作。
	


注：抵价券、收藏功能和VIP会员的设置以及官方活动所涵盖的满就送、限时折扣、搭配套餐等内部促销活动相互涉及，并非孤立存在的，它们有相同的覆盖区，如在官方活动中可以设置在收藏的基础上促进活动的展开和实施，在VIP会员的晋级中可设置在一定消费额度的基础上，这又和抵价券和官方活动的有效实施有着密切联系。所以做这几块的推广，最好相互结合起来使用，才能有意想不到的效果。
二、淘宝以外的推广方式

	1、我们可以多写一些软文形式的广告，在各个大一点的论坛或贴吧进行推广，软文不能涉及太多公司广告，这样容易被封，可以用作者或来源来促进潜在客户对我们的了解。

	2、在一些特定的群进行我们的推广，比如：平均年龄比较一点的群（老人外加会上网的基本对茶有一定兴趣）；老板群，找一些老总或老板的群（他们这群人基本都是以送礼为主，有一定市场）

	3、签名档：一定尽量用自己店上比较出色的产品，这样的效果让人家一看就知道你家的东东是什么东西，比一般的文字有效果多了！如果可以的话，可以用动画的。

	4、商品名称
　  商品的名称可是最重要的，不能乱取，在淘宝上，商品名称可是有规定字符的哦！30个字以内，所以我们尽量要取些比较实用的商品名，比如加上自己的店名，促销，新款，低价等等比较热门的字符！尽量用完30个字符，这样子人家搜索，促销，新款的时候，就有可能把你的商品展现出来！




三、淘宝搜索引擎优化
	侧重于标题关键字的运用、宝贝描述页文字的详细度，增加宝贝排名
	1、负责新上架商品根据淘宝网内部排名规律进行SEO关键词提取

	
	2、负责根据淘宝网内部排名规律制定关键词排列规则

	
	3、负责参照关键词以及排列规则进行标题功能性,宝贝描述

	
	4、避免触犯淘宝规则


四、团购形式
可以和一些比较有实力的团购网进行合作，在团购网上挂到二到三款（可以根据公司定）

比较优质的产品，尽可能的多提到我们的淘宝商城或是我们的公司名品牌等。

（注：我建议以上最好是我们淘宝商城大部分产品都上架过后再进行，因为要是没有太多产品的话，对于客户来说会降低他们的购买欲望，同时对我们品牌有一定的影响）


